Yrittaja, tervetuloa mukaan!

KOHTAAMISIA
KUNNARIN KAUTTA




TIETOA, TAITOA, VERKOSTOJA JA
VAUHTIA BISNEKSIIN'

Kiirettd ja vastuuta, epdvarmuuden sietamista, pitkia pai-
vid ja kilpailua. Siindpa sitd, tuttua yrittdjan arkea. Kaikesta
ei kuitenkaan tarvitse selvita ihan itsekseen, monenlaista
vetoapua ja tukea arkisiin asioihin voi saada myaos toisilta
yrittdjilta.

Keski-Karjalassa jo reilun vuoden ajan toiminut Kunnari

on osoittautunut oivalliseksi yrittdjien kohtaamispaikaksi.
Kunnari on kaytannonlaheinen osaamispankki, jonne jokai-
nen keskikarjalainen pk-yritys on tervetullut.

Kunnarin perusidea on yksinkertainen: yrittaja on yrittajan
paras tuki. Kunnarin kautta yrittdja voi ostaa toiselta yrit-
tajalta tuetusti konsultointia kahden paivan ajan. Yrittajat
jakavat osaamistaan ja kokemuksiaan, kokenut tukee
aloittelijaa, yrittaja siirtaa osaamistaan toiselle yrittdjalle.
Kyse voi olla vaikkapa uuden tuotteen tai palvelun kehitta-
misestd, teknisista neuvoista, yhteistyokumppanuuksien
etsimisestd, tietojarjestelmien kehittamisesta, hinnoitte-

lusta, yrityskauppatilanteesta, ajankayton hallinnasta tai
uusien tavarantoimittajien etsinndsta. Kunnarissa monen-
laisten kysymysten ratkominen on mahdollista.

Ohessa Kunnarissa mukana olevat yrittajat kertovat omista
kokemuksistaan, kannattaa lukea heidan tarinansa. Samal-
la kannattaa pohtia, mitda annettavaa tai otettavaa sinulla
Kunnarin kautta voisi olla. Olet tervetullut mukaan Kunna-
riin, joka jatkuu kuluvan vuoden loppuun saakka.

Taman esitteen takasivulla on kerrottu tiiviisti Kunnari-
hankkeen paaperiaatteista, lisatietoa loytyy osoitteesta
www.keti.fi > kehittamishankkeet

Keski-Karjalan Kehitysyhtié Oy
Paivi Kipinoinen

yritysneuvoja

040 770 4938
paivi.kipinoinen@keti.fi

" Kunnarissa homma toimii yrittajalahtoisesti "
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"KUNNARIN LISTOILLA ON
MONENLAISTA TIETOTAITOA"

Kiteeldisella huonekalukauppiaalla Santtu Vaittisella on
monta rautaa tulessa. Puolitoista vuotta sitten han vaihtoi
palkkatyon yrittdjyyteen ja ryhtyi huonekalukauppiaaksi
ensin Kiteella ja vahan myohemmin myds llomantsissa.
Joulukuun alussa han perusti vaimonsa kanssa Kiteen
Kalusteykkosen yhteyteen Sisustuskahvila Wilhelmiinan.
Osittain omistamansa Siilitrade Oy:n kautta han pyorittaa
viela maahantuonti- ja pienhuonekaluvalmistusta.

- Nain netista, etta Jouko Heimonen oli myymassa huone-
kalukauppaansa Kiteellda. Otin heti yhteytta, ja siita se sitten
lahti. Yrittajanvaihdoskuviossa KETI tuli avuksi ja Kipinoisen
Paivi kertoi Kunnari-hankkeesta, VVaittinen taustoittaa.

Kunnaria Vaittinen ryhtyi toteuttamaan Heimosen kanssa,
joka tunsi huonekalubisneksen lapikotaisin.

- Joke konsultoi minua ihan kaikessa kuljetuksista kirjan-
pitoon ja markkinointiin. Hanelta saamani tietotaito on
ollut aarimmaisen tarkeats, silld enhan tiennyt aloittaes-
sani huonekalualasta mitaan, myyntityota olin toki tehnyt
aiemmin. Kokeneen yrittajan neuvot olivat darimmaisen
tarkeita.

HUUTIA EPAIL)OILLE!

- Aika ajoin tormaa sellaiseenkin asenteeseen, etta nama
tallaiset hankkeet ne ovat niita EU:n hopojuttuja. Vaara
ennakkoasenne - Kunnari toimii ihan oikeasti!

- Yhteistydsta on raportoitava, ja se motivoi myos kaymaan
aidosti tarvittavat keskustelut. Heimosen kanssa otimme
sen kaytannon, etta sovitusti aamuista ja illoista hyodyn-
simme ne yhteiset tunnit. Kun tarkeat asiat ja neuvot kir-
jattiin ylos, koin saavani aidosti hyodyt irti. Kunnarin listoilla
on monenlaisia yrityksia ja paljon tietotaitoa. Tata kautta

EU-tukirahaa kannattaa ehdottomasti hyodyntaa, Santt‘u- Y 4

Vaittinen kehottaa. ' -

HYVA KIERTAA

Santtu Vaittisen ja Jouko Heimosen yhteistyd on jatkunut
tiiviina Kunnari-paivien jalkeenkin; Heimosesta on tullut
Vaittiselle luottomies, joka hoitaa llomantsin myymalan
pyorittamista.

Vaittinen on puolestaan pyorayttanyt Kunnari-viestia
eteenpain muutenkin.

- Tassa Kiteen huonekaluliikkeen alakerrassa moottori-

ja pyorafirma aloitti myos kirpputoriliketoiminnan. Tata
yrittajaa olin itse tukemassa alkuun Kunnarin kautta. Myos
Siilitrade Oy on kunnaroitavana.

US JA KALUSTE OY

FAKTA: KITEEN SISUST

« Omistaja Santtu \Vaittinen
o Huonekaluliikkeet Kiteelld j !
o Sisustuskahvila Wilhelmiina Kiteella. e
o Osakkuus maahantuonti- ja ahha.nlkmta\/ i0
e Yhteenlaskettu liikevaihto noin ml\].O.('J'l"\a euroiien e
o Tyollistaa yrittajan lisaksi 3-& henkiloa seson

] www.sisustusjaka\uste.ﬁ

a llomantsissa

ilitrade Oy:ssa

Santtu Vaittinen pani
Kunnarin kiertam&an!
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AITOJA VILLOJA JA OIKEITA TEKOJA!

Satu Vahimaa Onkamosta on tohkeissaan. Takana on
viitisen kuukautta yrittajyytta ja pdassa vilistavat monet
tulevaisuuden mahdollisuudet. Tulevia Vahimaa pohdiske-
lee yhdessa lampuri Anja Turusen kanssa, kiitos Kunnari-
hankkeen.

- Huovutusta, kasitoita, vaatteita, koruja ja myos neulahuo-
vutustarvikkeita. Tata kaikkea on talla hetkelld yritykseni
Maavilla. Tulevaisuuden varalle mielessa on monenlaisiakin
suunnitelmia, mutta edettava on pienin askelin, Satu Vahi-
maa taustoittaa.

Muutama vuosi sitten paakaupunkiseudulta takaisin
Pohjois-Karjalaan muuttanut Vahimaa on aiemmin tyos-
kennellyt psykiatrisessa sairaanhoidossa sairaanhoitajana-
na. Viimeiset vuodet han on viettanyt kotona pienten lasten
kanssa. Palkkatyohon paluun ja pitkahkon tyomatkan sijas-
ta Vahimaa rohkaistui toteuttamaan yrittdjahaaveensa.

FAKTA: MAAVILLA oY

erustettu kasityoalan yritys
huovutustuottelta,
toita, kasin-

o Lokakuussa 2009 p

aan kuuluu erilaisia

« Tuotevalikoim . isia ht
kierrét\/smateriaa\eusta tehtyja Kasn
i3 ia kankaisia koruj

tehtyja kortteja) ia
o Kasitoiden lisaksi myytavana on
huovutusvilloja, huovutt
neulahuovutustarvikkelta

huopaneuloja,
utuskahvoja neuloille

o www.maavillafi

- Huovutus on kiehtonut minua aina. Villaan hurahdin
vuonna 2004 kaytyani ensimmaisen huovutuskurssin. Talla
hetkella tavoite on, etta yrittajyydella elattdisi itsensa.

PAIKALLISTA JA EKOLOGISTA

Anja Turusen lammaskatrasta Satu Vahimaa kavi katso-
massa ensin lasten kanssa. Pian naiset huomasivat, etta
yhteinen kieli ja villan mahdollisuus yhdistivat.

- Kunnari tarjosi juuri sopivan mahdollisuuden ja myos ta-
loudellisen kannusteen yhteistyon alkuun. Vaikka hankkeen
mahdollistama tuki on vain kaksi paivaa, pidan sita tassa
tilanteessa merkittavand, Satu Vahimaa arvioi.
Yhteistyokumppanin loytyminen on rohkaissut ja tukenut
nuorta yrittdjad. Tuiki tarkea verkosto on lahtenyt laajentu-
maan.

- Anjalla on villat, tarvittava raaka-aine. Uskon, etta tuotteil-
le markkinoita I6ytyy. Ihmiset kiinnittavat yha enemman
huomiota ekologisuuteen ja kestavaan kulutukseen —
ostetaan mieluummin aitoa ja lahella tuotettua ja tehtya
kuin kertakayttotavaraa.

TOIMINNALLISUUTTA

Satu Vahimaa ja Anja Turunen ovat ideoineet villan ja
huovutuksen ymparille toiminnallisiakin palveluja. Turusen
viehattava hirsimokki Suuronkamojarven rannalla soveltuisi
tapahtumien pitopaikaksi.

- Taalla voisi jarjestaa vaikkapa huovutuskursseja. Ja osal-
listujille voisi lammittaa savusaunan, tarjoilla loimulohta ja
rosvopaistia ja vieda vaikkapa lammastilalle tutustumaan.
Siina olisi kaupunkilaisporukaille kasilla tekemista ja ela-
myksia kerrakseen, kaksikko suunnittelee.

Anja Turunen (vas) ja Satu
Vahimaa kasvattavat
verkostoja nyt yhdessa



KUNNAROIDEN PUUSTA PIDEMMALLE

- Kunnari-hankkeen kautta olen auttanut hevostilan
maneesin suunnittelussa ja puuttuneen CE-merkinnan
hankkimisessa. Siina valissa reviiri laajeni metallipuolelta
tanne puupuolellekin, Eero Jumppanen kertoo istuessaan
Sari Kokon ja Harri Muhosen jykevan keittiopoydan aarella.

Kokko ja Muhonen ostivat muutamia vuosia sitten Kiteen-
lahden entisen koulun. Koulu on nyt paitsi ison lapsiperheen
kaunis koti, myos huonekalujen kunnostukseen, entisgintiin
ja verhoiluun erikoistuneen Antiko Oy:n padpaikka.

JAAHDYTTELYT JAIVAT

Eero Jumppasen Suunnittelu- ja ATK-palvelu on erikoistunut
tekniseen suunnitteluun, asennusten ja projektien valvon-
taan seka CAD-koulutukseen.

- Ennen naita Kunnari-toita olin jo vahan jaahdyttelemassa
omaa yrittajan uraani, kokonaan elakkeelle lahto mielessa-
ni. Vaan suunnitelmat menivatkin sitten vahan uusiksi, Eero
Jumppanen juttelee.

Jumppasen osaamiselle on kysyntaa.

- Antikolla oli tarve dokumentoida huonekalumallistoaan.
Kunnaroinnin kautta opetin heille kolmiulotteista piirtamis-
td ja suunnittelua. Dokumentointi on liiketoiminnan jatku-
vuudessa ja kehittamisessa keskeista. Kolmiulotteisuus on
eduksi myos silloin, kun tuotteita esitellaan asiakkaille.

KUMPPANUUDEKSI

Sari Kokolle ja Harri Muhoselle yhteistyo Jumppasen kanssa
on avannut tyystin uudenlaisia nakoaloja. Kahden paivan
kunnarainti on poikinut uutta, verkostot puolin ja toisin ovat
laajentuneet.

- Omien tuotteiden piirtaminen on ollut ihan toisenlaista
sisaistamistd, ehdottomasti tarkeata meille, Sari Kokko
pohtii. Han on tyytyvainen Kunnarin mahdollistamaan
osaamisen syventamiseen.

- Tama oli meille jo toinen Kunnari-tyd. Ensimmadisella ker-
ralla opettelimme valokuvausta paikallisen kuvaajan Niko

Nyrhisen opastuksella. Myos se oli hyva koulutus ja meille
tuotekuvien tarvitsijoille erittdin tarpeellinen.

Sari Kokko (vas), Harri Muhonen ja Eero Jumppanen
tietdvat, etta Kunnari toimii kdytannéssa
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TULEENTUIIOTTAII-\T o) §

VERTAISTUKEA PARHAIMMILLAAN

Marko Merildiselld ja Anne Vdnskallad on huikeita suunnitel-
mia tulevasta. Rohkeat yrittajat ovat yhdistaneet voiman-
sa, tavoitteena on tarjota matkailijoille unohtumattomia
eldmyksia Oriveden maisemissa Raakkyldassa. Tulevaisuus
rakentuu hyvinvoinnin, luonnon ja hiljaisuuden ymparille.

- Yritysasiakkaat ja ulkomaiset matkailijat, sellaiset elamys-
ten etsijat, joille Valimeren rannat ovat jo koluttuja paikkoja.
Siina meidan kohderyhmaamme, Villa Swanin yrittaja Anne
VVanska muotoilee.

Yrittajakollega Marko Merildinen nyokkaa vieressa. Me-
rildisen yritys Tuleentuijottajat Oy on pohjoiskarjalainen
era- ja elamyspalvelualan yritys. Yritys tarjoaa asiakkailleen
yksilollisia palveluja juuri sellaisessa paketissa kuin asiakas
toivoo muutaman tunnin elamyksesta useamman pdivan
seikkailukokonaisuuteen.

ja elém\/spa\veluja tarjoava yritys

- Ndissa maisemissa pystyy tekemaan mita vain. Ja taman
kokonaisuuden ideoinnissa meilla on Annen kanssa selvasti
toisillemme annettavaa. Katsotaan nyt, mista ihmiset
tykkaavat — melonnasta, tanssilavasta, ehka tasokkaista
purjehdusretkistd, Merildinen antaa esimerkkeja.

VAIKEUKSIA JA ONNISTUMISIA

Ennen yrittajaksi ryhtymistaan Anne Vanska tyoskenteli
yrittajajarjeston palveluksessa Joensuussa. Siina pestissa
han kertoo ndhneensa niin yrittdjyyden hyvat kuin huonot-
kin puolet.

- Ajatus omasta yrityksesta kypsyi vahitellen. Lopulta eivat
monet eparoineet konsultitkaan saaneet paatani kaannet-
tya. Alkuinvestointi, Villa Swanin rakentaminen, oli tietysti
iso. Halusin tanne todella tasokkaan paikan, jotakin vallan
muuta kuin vuokrattavan perusmaokin.

Villa Swan valmistui viime vuoden lopulla. Merildisella puo-
lestaan on jo vuosi yrittajyytta takana.

- Ensimmainen vuosi oli tietylla tavalla vaikeakin. Tuote-
pakettien tekeminen ja niiden hinnoittelu oli haasteellista,
siihen tarvitsin tukea, Merildinen kertoo.

- Kunnari on ollut meille erittdin hyva tapa lahtea kehitta-
maan toimintaa. Molemmat olemme pienia yrittajia, resurs-
sipulasta ei paase mihinkaan. Kunnarissa on mahdollista
valita yhteistyokumppani itse ja maaritella, milloin naita
asioita pohdiskellaan.

o Pohjoiskarja\ainen era-

e Asiakkaan toiveiden m
Kkokonaisuuksia

o Tarjolla mm. kiipei\yé, melontaa,

kalastusta. retkiluistelua

o www.tu\eentuijottajat.fi

ukaisesti toteutettavia

Marko Merildisen (vas) ja Anne Vdnskdn Kunnari-hankkeessa
kyse onkin enemman vertaistuen antamisesta ja saamisesta
kuin mestari-kisalli-tyyppisesta yhteistydsta.
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OMALLA TUOTTEELLA KOHTI KASVUA

Kesalahdella sijaitseva S&) Tompuri Oy on metallialan
osavalmistukseen erikoistunut yritys. Joustavuus, nopea
reagoiminen asiakkaan tarpeisiin seka ammattitaitoinen
henkilosto ovat yhtion keskeisia vahvuuksia.

Kun talouden suhdanne murjoi eritoten metallia ja met-
sasektoria, myds Tompuri on joutunut sopeuttamaan
toimintaansa.

- Talouden taantuma on tuntunut myos meillg, likevaihto
on pudonnut ja myds vakea on vahennetty, yrittaja Jari
Tompuri kertoo.

Haasteiden keskelld Kesdlahdella ei kuitenkaan jaaty tuleen
makaamaan. Ohutlevyteknologian kokenut ammattilainen
Tuomo Helle ja Tompuri ryhtyivat suunnittelemaan tulevai-
suutta. S&) Tompuri liittyi Keski-Karjalan metalliyritysten
Carelmet-verkostoon seka paatti hyodyntaa myos Kunnarin
mahdollisuudet.

- Tuomo on myyntihenkinen mies, ja hanella on hyvat
verkostot ja asiakaskuntaa konekaupan puolelta. Suun-
nitelmissa on, etta han lahtee markkinoimaan levyhyllyja

ja valmistus jaa meille. Valmistuksessa hyddynnamme
Carelmet-verkostossa mukana olevien yritysten osaamista,
Tompuri selvittaa.

Hyllyhankkeessa on mukana nyt viisi yritysta, mukaan
lukien Kittek Ky, jossa Tuomo Helle tyoskentelee. Kittek on
teknisen myynnin, suunnittelun ja tuotekehityksen asian-
tuntija, joka tuottaa asiakkailleen mekaniikkaa, automaa-
tiota, hydrauliikkaa ja pneumatiikkaa sisaltavia raataloityja
ratkaisuja.

Siinda missa ohutlevyteollisuuden lapiko-
taisin tunteva Helle pystyi avaamaan
Tompurille uusia mahdollisuuksia,
markkinoita ja bisnesajattelua,
Tompurin kautta Helteelle avautui
mahdollisuus tutusta tarkemmin
raskaaseen konepajateollisuuteen.

- Kunnari on edistanyt puolin ja toisin tavoitteellista yhteis-
tyota, Tuomo Helle summaa.

MARKKINAT KARTOITETTUNA

Jari Tompurin mukaan oma levyhyllytuote esiselvityksista
tuotekehitykseen on edennyt vauhdikkaasti. Markkinoiden
kartoitus on vahvistanut uskoa oman tuotteen mahdolli-
suuksiin.

- Levyhyllyn avulla levytavara saadaan pois hallien lattioilta
ja hallitila tehokkaampaan kayttoon. Nyt vaikuttaakin silta,
ettda sen mita olemme suhdanteiden kiristyessa muualla
menettaneet, voimme saada korvatuksi omalla tuotteella.

Tuomo Helle pitaa Jari Tompurin kaavailuja realistisina.

- Markkinakartoitusta on tehty ja joitakin asiakastapauksia
on jo tiedossa.

FAKTA: 5&) TOMPURI

o Metallialan osavalmistaja

ankinta
plasma

i 3rmays, alih
e Palveluina mm. hitsaus, |e|kk§us, sa;mca(\;
o Merkittavia asiakkaita mm. Kes_l.a O\g, Qutotec Qv,
Kesmac OV, Kesalahden Maansiirto Oy
. T\/éntekijt')ité 6
o Kuuluu Keski-Karjala

o www.tompurifi

n Carelmet—verkostoon

Jari Tompurin yritykselle Kunnari on ollut
mahdollisuus viedd omaa tuoteideaa eteenpain

Kunnari 7



e Toiminta-aikaa 31.12.2010 saakka

e Tarkoitettu kaikille Keski-Karjalan alueen pk-yrityksille
toimialasta riippumatta

Ideana on hyddyntda yrittajien omaa kokemusta ja asi-
antuntemusta, vertaistukea liiketoiminnan kehittamisen
valineena

e Yrityksissa oleva arvokas hiljainen tieto halutaan siirtaa
eteenpain myds muiden yritysten hyodyksi

e Kunnari tukee yrittdjan ammatillista ja yrityksen liiketoi-
minnan kehittymista

e lImoittaudu Kunnarin asiakkaaksi, kun tunnet tarvitsevasi

toisen yrittajan tukea ja asiantuntemusta jollakin liiketoi-
minnan osa-alueella

Eurnopan unioni
Eurpopan sosiaalirahasto

<ETI®

Elinkeing-, Bkenne- ja
ympanstikeskus

e |Imoittaudu Kunnariin asiantuntijaksi, kun tunnet, etta
sinulla on sellaista tietoa, osaamista ja kokemusta, josta
toiset yrittajat voivat hyotya

e Asiakkaana voit saada toisen yrityksen tukea ja konsul-
tointia kahden paivan ajan, mahdollisuus myos kahteen
lisapaivaan

e Kunnari maksaa asiantuntijayritykselle karvauksen

tydajasta, asiakkaan omavastuuksi jaa vain 20 % kustan-
nuksista

e Kunnariin on helppo tulla mukaan. Lisatietoja loytyy
osoitteesta www.keti.fi > kehittamishankkeet

e | isdatietoja my0s yritysneuvoja Paivi Kipinoiselta, puhelin
040 770 4938, paivi.kipinoinen(@keti.fi

Vipuvoimaa

EUlta

IF SITEFACTORY

Viestinta-Assa Oy



